
Mitarbeiter technischer Vertrieb (m/w/d) 
Mitteldeutschland / Home Office
Deine Aufgaben:

• Verantwortung für das Vertriebsgebiet Region Deutschland-Mitte
• B2B Neukunden akquirieren, bestehende Kundenbeziehungen auf- und ausbauen
• Unternehmens- und Produktpräsentationen bei Kunden- und Partnerbesuchen
• Verhandlungen führen, Angebote bereitstellen, Verkaufserfolge herbeiführen
• Produktschulungen durchführen und Partner auf lokalen Messen unterstützen
• Erstberatung bei kommerziellen und technischen Fragen leisten
• Bei der Erstellung diverser Marktanalysen unterstützen
• Kundenbedürfnisse aufnehmen und Anforderungen an das Produktmanagement übergeben
• Bei Produktspezifikationen und -portfolio betreffenden Entscheidungsprozessen mitwirken

Was wir uns von Dir wünschen:
Neugier und Freude am Umgang mit Menschen auf Augenhöhe, hohe Reisebereitschaft, sehr gutes technisches 
Verständnis, hohe Selbstorganisation und eigenverantwortliches Handeln, ein seriöses Auftreten, sowie eine 
ausgeprägte Kundenorientierung und lösungsorientierte Vorgehensweise.

• Technische Ausbildung oder Erfahrung im Bereich Elektro
• Erste Erfahrungen im Vertrieb von Investitionsgütern und der Kundenakquise & -betreuung im B2B-Umfeld
• Verhandlungssichere Deutschkenntnisse, Englischkenntnisse und weitere Sprachen von Vorteil
• Sehr gute Kommunikationsfähigkeit, strukturierte Arbeitsweise, sowie Teamfähigkeit
• Gute Kenntnisse in MS-Office

Was wir Dir bieten
• Große Gestaltungsspielräume für Deine Ideen und Dein Engagement
• Ein zukunftsorientiertes Umfeld mit flachen Hierarchien und offenen Türen
• Vereinbarkeit von Beruf und Familie durch flexible Arbeitszeitmodelle
• Mobiles Arbeiten je nach Aufgabengebiet
• Weiterbildungsakademie
• Bike-Leasing
• Wasser, Kaffee und Tee? Geht auf uns!
• Mitarbeiterevents (Grillparty, Weihnachtsfeier…)

Das ist uns wichtig
Da uns die stetige Verbesserung unserer Qualität sehr wichtig ist, möchten wir durch eine ausgeprägte lösungs-
orientierte Vorgehensweise unserer Mitarbeiter begeistern. Durch unsere Entwicklungsgeschwindigkeit bleibt die 
Arbeit immer interessant. Daher ist es wichtig, dass Du gerne konstant Neues lernst. 
Du begeisterst Dich für erneuerbare Energien und für ein dynamisches, teamorientiertes Arbeitsumfeld? 
Sende uns Deine aussagekräftigen und vollständigen Bewerbungsunterlagen, unter Angabe des frühestmöglichen 
Eintrittstermins und Deinen Gehaltsvorstellungen.

Wir freuen uns auf Dich!

solarmax.com

Die SOLARMAX Gruppe ist ein innovativer Hersteller von premium Batteriespeichersystemen und Wechsel-
richtern für netzgekoppelte Photovoltaikanlagen. Mit unserem umsetzungsstarken, dynamischen Team und 
mehr als 30 Jahren Erfahrung, begeistern wir unsere Kunden mit pfiffigen Lösungen und stehen international 
für höchste Produkt- und Servicequalität.

An unserem Standort in Burgau suchen wir ab sofort eine/n

SOLARMAX GmbH
Personalabteilung
Greisbacher Straße 6  I  89331 Burgau  I  Deutschland
Tel. +49 8222 419 300-540
bewerbung@solarmax.com


